
J E  S O U H A I T E  R É U S S I R
À  L ’ I N T E R N A T I O N A L , 
la Région met à ma disposition
5 Re la i s  à  l ’ i n ternat i ona l

www.champagne-ardenne-export.com

[ DÉVELOPPEMENT ÉCONOMIQUE ]



Les Relais à l’international
mis en place par la Région
Champagne-Ardenne

Soucieuse de favoriser le développe-

ment des entreprises champardennaises 

à l’international, la Région Champagne-

Ardenne a mis en place des Relais à 

l’international, sélectionnés selon un 

cahier des charges rigoureux : véritables 
experts, ils sont implantés localement 
et sont spécialisés sur leur marché. 

Leur mission : accompagner les PME 

régionales dans leur démarche à l’expor-

tation en leur apportant une assistance 
individualisée, complète et sur mesure 

dans la perspective d’un développement 

commercial à long terme.

Les étapes nécessaires 
à la réussite 
sur un nouveau marché ?

Comprendre les spécificités d’un marché
par rapport à mon produit / service

Bien évaluer mon potentiel humain, technique et fi nan-
cier, ma capacité de production, les opportunités de 
marché pour mon entreprise.

Rencontrer des prospects qualifiés 

Elaborer une stratégie commerciale et identifi er les 
réseaux de distribution. 

Etre accompagné dans la durée

Pouvoir assurer le suivi des contacts établis afi n de 
pérenniser ma présence sur le marché et concrétiser 
des commandes. 
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Vos contacts :

Didier Exbrayat : Tél 03 26 70 31 42
dexbrayat@cr-champagne-ardenne.fr

Anaïs Guillemin : Tél 03 26 70 85 78
aguillemin@cr-champagne-ardenne.fr

www.champagne-ardenne-export.com



Les Relais à l’international
mis en place par la Région
Champagne-Ardenne

«Certains marchés me semblent stratégiques 
mais je n’ai pas la structure suffi sante pour 
l’aborder par mes  propres moyens», «j’essaie 
depuis plusieurs années d’être présent sur un 
marché sans véritable succès…»
Les Relais, avec leur réseau local, leur 

expertise et leur expérience dans l’accom-

pagnement des PME à l’export, peuvent 

m’apporter les clés permettant d’approcher 

un nouveau  marché.

* La Région Champagne-Ardenne peut 
m’accompagner fi nancièrement tout 
au long de ma démarche export, sous 
forme de  subvention et sous réserve 
d’acceptation du dossier.

80 % 
des dépenses engagées 

50 % 
des dépenses engagées

50 % 
des dépenses engagées

Les clés de ma réussite
à l’export :

Un accompagnement individualisé et sur mesure
adapté à ma structure, en fonction de mes 
besoins.

Diagnostic export 
et validation produit-marché 

Le Relais analyse les atouts et les faiblesses de mon 
entreprise sur le marché ciblé ; il va tester mes pro-
duits (prix, concurrence …) et évaluer mes chances de 
réussite.

Approche des prospects 
et mission commerciale

Le Relais m’aide à défi nir ma stratégie commerciale, 
il cible mes prospects et organise mon planning de RDV 
auxquels il assiste pour me conseiller.

Suivi commercial

Le Relais m’aide à relancer mes prospects, à recruter 
un commercial ou à domicilier mon entreprise sur 
place ...

La Région reste en contact direct avec l’entreprise 
et le Relais tout au long de l’accompagnement. 
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Comment financer mon projet * ?       
La Région peut m’accompagner 
à hauteur de : 



Je retrouve

en un seul clic,

sur cette plate-forme, 

les études et veilles 

sectorielles ainsi que 

les dates des journées 

d’information-pays des 

Relais à l’international

(rubrique Actions Régionales).

www.champagne-ardenne-export.com
plate-forme d’assistance à l’export

Direction du développement économique
Didier EXBRAYAT - Tél. 03 26 70 31 42
Anaïs GUILLEMIN - Tél. 03 26 70 85 78

5 rue de Jéricho
51037 Châlons-en-Champagne Cedex

export@cr-champagne-ardenne.fr
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